Svetska trgovinska organizacija: 
četiri principa, a ne samo jedan 
prof. Danica Popović

Svetska trgovinska organizacija (STO) po pravilu se smatra telom koje se brine da se u zemljama-članicama smanjuje carinska zaštita i da se eliminišu necarinske barijere. To je, naravno, tačno, ali to nije sve. STO u stvari inisistira na sveobuhvatnoj liberalizaciji trgovine, što je mnogo širi pojam. Tu se podrazumeva da zemlja-članica u razmeni robe i usluga treba da se pridržava čitavog jednog skupa principa. Ovi principi —
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ne-diskriminacija (nacionalni tretman, status najpovlašćenije nacije) 
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transparentnost 
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jačanje konkurencije —
istovremno su i principi na kojima se zasniva privredni rast u otvorenoj privredi. Ovi principi su neophodni elementi svake strategije koja ima za cilj da zemlja maksimizira sopstvenu korist od od liberalizacije trgovine, to jest da maksimalno ubrza sopstveni privredni rast. 
Zašto je važno postati član STO? Prvo, ako niste članica, može doći do diskriminacije vaše robe i usluga kada pokušate da ih izvezete u zemlje članice. Međutim, ako ste članica, možete pribeći primeni jasno definisanih pravila u cilju zaštite svojih trgovinskih prava i nadoknade štete prouzrokovane nekorektinom trgovinskom praksom drugih zemalja. Drugo i još važnije, liberalizacija trgovine primenom principa STO dovodi do rasta konkurentnosti domaće privrede, oskudni domaći resursi se efikasnije koriste, povećavaju se strana ulaganja i ubrzava transfer tehnologije, što nedvosmisleno doprinosi dostizanju putanje održivog rasta.
Svetska trgovinska organizacija (STO) u ovom trenutku ima 148
 članica, koje pokrivaju više od 95 procenata trgovine robom i uslugama u svetu. Još 27 zemalja nalaze se u procesu pristupanja STO. Uz Crnu Goru i Bosnu i Hercegovinu, Srbija spada u grupu poslednjih zemalja u regionu koje još nisu postale članice. Broj članica, kao i aktivno nastojanje ostalih zemalja da postanu članovi STO, najbolje pokazuje koliko je važno pripadati ovoj organizaciji. 
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 Princip broj jedan: smanjenje trgovinskih barijera
Liberalizacija trgovine najpre podrazumeva smanjenje trgovinskih barijera. Ovaj proces se sastoji iz dva dela. Prvi deo podrazumeva uklanjanje necarinskih barijera u trgovini (kvote, tj. količinska ograničenja uvoza, bilo da se radi o obimu ili vrednosti uvoza), prelevmani. tj. uvozne dažbine na pojedinačne isporuke, kojima se teži da vrednost uvozne robe dostigne ciljnu vrednost), određivanje minimalnih uvoznih cena (što onemogućava uvoz one robe čija je cena ispod određene granice), diskreciono izdavanje dozvola (uskraćivanje dozvola za uvoz kako bi se postigao ili pospešio neki ekonomski cilj, ili cilj neke druge politike), dobrovoljno ograničavanje izvoza, diskriminatorne necarinske mere u javnim nabavkama, i slične mere na granici, osim carina. Članice STO ne smeju da koriste ovakve mere. Isto tako, sve zemlje koje žele da pristupe STO moraju se odreći primene ovih mera, često od dana prijema njihove prijave za pristupanje
. 

Zemlje kandidati za pristupanje STO pretvaraju necarinske barijere u uobičajene carinske dažbine tako što izračunavaju njen carinski ekvivalent. Kada za određenu robu postoje necarinske uvozne barijere, ona će biti skuplja u zemlji nego u inostranstvu. Zato carinski ekvivalent predstavlja razliku između domaće cene i uvozne cene na granici. Ova razlika se pretvara u carinsku stopu izračunavanjem ad valorem procenta, koji se potom primenjuje na uvoznu cenu kako bi se ona izjednačila sa domaćom. 

Naredni korak u obezbeđivanju liberalizacije razmene je smanjenje carinskih stopa. Smanjuju se sve carinske stope, uključujući i carinske ekvivalente necarinskih barijera. Stepen smanjenja se određuje se tokom pregovora između zemlje kandidata i zemalja-članica STO. Od zemalja kandidata se uglavnom očekuje da “plate ulaznicu“ u meri u kojoj su to učinile zemlje koje su od početka članice STO. Razvijene zemlje, članice STO od početka postojanja ove organizacije, u proseku su smanjile carinske stope na industrijske proizvode za oko 40 procenata. Smanjenje carinskih stopa kod zemalja u razvoju koje su od početka članice STO bitno se razlikuje od zemlje do zemlje. Neke zemlje su svoje carinske stope smanjile u proseku za 45-50 procenata, dok su taj procenat u drugim zemljama bio manji. Zemlje koje su pristupile STO posle druge polovine 1995. godine saglasile su se da smanjenje carinskih stopa bude 40-50 procenata, što se obično primenjuje fazno, tokom perioda od pet do sedam godina. 
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Smanjenje carina u principu ne mora da ima negativne efekte na privredni rast. Naprotiv, pošto dovodi do sniženja troškova, inputi pojeftinjuju, te stopa povraćaja u ostalim sektorima raste. Strane direktne investicije po pravilu otpočinju uvozom opreme, tehnologije i know how, čijim visokim carinjenjem gube ključni potencijalni izvoznici i poslodavci. Ista logika važi i u sektoru  usluga. Izuzetno je važno da zemlje koje žele da pristupe STO prihvate činjenicu da liberalni i transparentni propisi u sektoru usluga, prilagođeni pravilima GATS-a, predstavljaju ključni element za unapređivanje ovog sektora i privlačenje stranih investicija u sektore telekomunikcija, finansijskih usluga i transporta, jer se veća efikasnost i niže cene koje proizlaze iz liberalizacije u ovim sektorima direktno odražavaju na smanjenje troškova u svim ostalim privrednim sektorima. Ovo pokazuje i nedavno sprovedena studija
 koja je imala za cilj da oceni koliko stepen otvorenosti u sektoru finansijskih usluga i telekomunikacija utiče na povećanje prihoda. Zemlje koje su u potpunosti liberalizovale finansijske usluge imale su u proseku za jedan procenat višu stopu rasta nego ostale zemlje. Dugočna stopa rasta u zemljama koje su u potpunosti liberalizovale i finansijske usluge i telekomunikacije, u proseku je bila veća za 1,5%. 
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 Princip br. 2: ne-diskriminacija i nacionalni tretman 
Proizvod uvezen iz inostranstva treba da ima isti tretman kao bilo koji domaći proizvod. Ovo je ključna pretpostavka za stvaranje konkurentnog privrednog ambijenta. Ako se stranim dobrima dozvoli da uđu u zemlju, ali se kasnije, dakle u zemlji, dozvoli njihova diskriminacija, krši se tzv. nacionalni tretman, tj. princip ne-diskriminacije. To znači da članice STO veoma dobro razumeju kako se na ovom planu neka opšta načela mogu lako izigrati. Stoga član 3 GATT-a zahteva da uvezena roba, kada se dažbine plate, dobije isti tretman koji domaći proizvod ima po pitanju poreza, taksi, administrativnih ili drugih propisa. Ovaj princip nacionalnog tretmana takođe se primenjuje u slučaju sanitarnih i fitosanitarnih mera (npr, procedure na granici koje se preduzimaju da se obezbedi zaštita zdravlja domaćih biljaka i životinja i da se obezbedi zdravstvena ispravnost namirnica) kao i u slučaju primene odgovarajućih standarda i drugih tehničkih barijera trgovini. 

Sporazumi STO takođe zahtevaju od zemalja-članica da se svim ostalim članicama STO obezbedi tretman najpovlašćenije nacije (eng. MFN, Most Favoured Nation, najpovlašćenija nacija).
 To znači da, ako neka zemlja snizi carinske stope bilo kojoj drugoj zemlji, moraće isto to da garantuje svim ostalim članicama STO. Nacionalni tretman i odredbe MFN tako garantuju da će strana i domaća roba u svim zemljama članicama imati isti tretman. To znači da će roba izvezena u drugu zemlju biti slobodno dostupna potrošačima u toj zemlji. Za uzvrat, ovo znači poboljšavanje mogućnosti za izvoz i priliv deviznih sredstava.
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 Princip br. 3: Transparentost i predvidljive strategije 

Transparentne, tj. jasne i nedvosmislene procedure i pravila znače da svi učesnici na tržištu, bili oni proizvođači, potrošači ili posrednici u prometu, znaju šta se od njih očekuje. Stalna primena istih, dobro poznatih procedura i pravila umanjuje transakcione troškove, što sa svoje strane doprinosi ubrzanju privrednog rasta i lakšem sprovođenju zakona. 
Dosledno sprovođenje zakona, naročito u oblasti prava intelektualne svojine, ključno je za pospešivanje konkuretnosti na domaćem tržištu. Vlada koja uvažava prava intelektualne svojine šalje signal potencijalnim investitorima da će svaka kreativna ili druga intelektualna svojina koja se razvije unutar zemlje imati adekvatnu zaštitu. Pod takvim uslovima, strane i domaće kompanije se brže odlučuju da ulažu u nova postrojenja, najnaprednije tehnologije ili da investiraju u istraživanje i razvoj. Usled permanentnog tenhičkog progresa, koji proizvođačima značajno obara troškove, njihova konkurentnost u ogromnoj meri zavisi od doslednog sprovođenja zakona. U zemlji u kojoj nezaposlenost mladih i obrazovanih dostiže skoro 30%, opušten stav države prema ovom pitanju više je nego luksuz. Ovo tim pre što je nedvosmisleno potvrđeno da sa dolaskom stranog kapitala rastu očekivanja stanovništva o rastu dohodaka i zaposlenosti, što u velikoj meri obustavlja “brain drain”, dakle, sprečava odliv najkvalitetnijih ljudskih resursa iz zemlje.   
Ekonomska politika mora nedvosmisleno da se zasniva na podršci dugoročne strategije i planova proizvođača. To znači da vlada mora da vidi i da razume njihovu viziju. Samo ako im je ta vizija zajednička, vlada može da razume potrebe proizvođača i da im pomogne da se suoče sa preprekama. Na primer, efikasan pristup kratkoročnim, srednjoročnim i dugoročnim kreditima od suštinske je važnosti za razvoj. Politika koja podržava davanje komercijalnih kredita čini više za privredu nego što se ikada može postići subvencijama. 
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 Princip broj 4: podsticanje konkurencije
Pre nego što se dozvoli konkurencija uvoznih proizvoda, proizvođači moraju da spoznaju sopstvene mogućnosti. To znači da moraju da budu u stanju da shvate šta je, gledano na duge staze, moguće učiniti u njihovom privrednom sektoru, a šta nije. Granska preseljenja kapitala i rada normalna su pojava u tržišnoj privredi, što se neminovno mora odraziti i na Srbiju, jer je država usvojila novi Zakon o stečaju i najavila oštro smanjenje subvencija u državnom i društvenom sektoru. 
Dva su preduslova za stvaranje uspešnog privrednog ambijenta. Prvi neophodan preduslov – privatizacija. Drugi preduslov svakako jeste spoljnotrgovinska liberalizacija,  koja će obezbediti ravnopravnu utakmicu svim igračima. Dosledno sprovođenje pravila STO najefikasniji je lek za razbijanje domaćih monopola u sektoru industrijskih proizvoda. 
Ako su proizvođači u stanju da prepoznaju svoju dugoročnu viziju, nema potrebe da vlada definiše dugoročnu viziju. Preduslov za ovu opciju je dominacija privatne svojine i vladavine prava. Medjutim, ni u tom slučaju državna proizvodna strategija nije zaštićena od zloupotreba. Naime, pokazuje se da se uticaj lobista na rezultate vladinih strategija ne može se ni u jednoj zemlji sa sigurnošću isključiti. Iskustva Rusije (Yudaeva, 2003) govore o tome da su na primer, većinu studija o efektima pristupanja STO ko-finansirale ili samostalno finansirale lobističke grupe, te je akcenat stavljen na inicijalnu potencijalnu nezaposlenost i slabu osposobljenost ruske privrede da se suoči sa izazovima konkurencije. Ima osnova pretpostaviti da iskustva Rusije mogu prepoznati i u drugim tranzicionim privredama.
Nezaobilazan i ključni zadatak države jeste da kreira tržišni ambijent, da ispravi manjkavosti tržišta (monopoli, itd) i da obezbedi vladavinu zakona, tj. da reformiše pravosudni sistem i kreira konkurentni privredni ambijent. Pri tome, strateška pitanja koje vlada Srbije mora da razreši su sledeća:
1. Da li vlada ili privatni sektor treba da preuzmu vođstvo u poboljšanju konkurentnosti? U prvom slučaju, treba insistirati maksimalnoj zaštiti, nastavku intenzivnog subvencioniranja i održanju kvazi fiskalnog deficita, što je u suprotnosti sa principima STO, a uz to je svakako inferiorna i neodrživa razvojna strategija. U suprotnom, vlada treba svoje aktivnosti da fokusira na kreiranje ambijenta koji će svim privrednim subjektima omogućiti da se bave sopstvenom konkturentnošću. 
2. Da li vlada odustaje od politike maksimalnog privlačenja stranih direknih investicija? Ukoliko vlada namerava da SDI budu nosioci razvoja, onda nužno mora da odbaci argumente tipa «carinska zaštita spuštena je ispod granice koju može da podnese srpska privreda u zatečenom stanju»,  jer će u protivnom biti prinuđena da subvencioniše i štiti najznačajnije svetske proizvođače, koji će tu zaštitu rado prihvatiti i još radije finansirati izradu odgovarajućih studija o neophodnosti upravo takve zaštite.
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 Dobitnici i gubitnici od liberalizacije 
Inicijalni gubitnici od liberalizacije, i tranzicije uopšte,  svakako su društvene i državne firme koje su na granici rentabiliteta, sa viškom zaposlenih i bez velikih izgleda da se ikada ravnopravno uključe u tržišnu utakmicu. Najveći gubitnici u svim fazama tranzicije svakako su radnici u državnom sektoru i to upravo oni sa premalo kvalifikacija, a previše godina da bi im više iko mogao ponuditi bilo kakav posao. Kako tranzicija bude odmicala, njihov položaj biće sve gori, te će  linija koja pokazuje njihov položaj uvek biti u negativnoj zoni, a vremenom će se sve više pomerati naniže. Ostali radnici će naći posao, ali ova vulnerabilna grupa imala je najbolji položaj samo u u tački R0, u koordinatnom početku, na samom početku tranzicije (i liberalizacije). Ono što prvu fazu tranzicije čini bolnom je upravo to što u prvoj fazi reformi pravi dobitnici postaju jedino oligarsi i insajderi, koji najviše profitiraju u neizgrađenom institucionalnom okviru, a njihova moć se smanjuje jedino kada, odnosno ako, liberalizacija i privatizacija budu praćene jačanjem discipline (dakle sudstva i vladavine zakona) i i kreiranjem povoljne investicione klime. Tek u takvim uslovima, novi investitori i novi zaposleni postaju glavni dobitnici, i tek tada se na prethodnoj slici pojavljuje, a zatim počinje stabilno da raste jedna nova linija dobitnika: to su novi investitori i novi zaposleni u njihovim firmama. I tek tada, kada novi investitori i novi zaposleni preuzmu vođstvo, tranzicija se može smatrati uspešnom, mada po svoj prilici ne i okončanom. U tom procesu, uloga STO je nezamenljiva: osim što pomaže u kreiranju transparentnog i konkurentnog ambijenta, opredeljenjem za bržim ulaskom u STO i EU, vlada se direktno okreće budućim dobitnicima, a za nepopularne mere koje pri tome mora da preduzima dobija dodatne argumente (članstvo u EU, STO, itd.). 
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 Liberalizacija trgovine zahteva koordinaciju i pripremu 

Svi prethodni argumenti ukazuju na to da trgovinska liberalizacija zahteva više od smanjenja  carniskih stopa i prevođenja necarinskih barijera u carinske stope. Ovo je od suštinske važnosti za svaki razgovor u vezi sa liberalizacijom trgovine. Kada se snize carinske stope, ali se konkurencija guši na neki drugi način, ili ako se politika, procedure i pravila ne primenjuju transparentno i sistematski, ili ako neki snabdevači imaju bolji tretman nego neki drugi, efekti trgovinske liberalizacije lako mogu izostati. Zapravo, efekti mogu biti i negativni, ako u zemlji ne postoje, ili barem ne postoje neophodne odgovarajuće institucije, zakoni i politika.

Članice STO dobro razumeju ovaj koncept, i on se stoga odražava u procesu pristupanja STO. STO zahteva da zemlje u procesu pristupanja imaju, pre nego što steknu članstvo, neophodan osnov u pravnom sistemu, sposoban da podrži sporazume STO
 koji uređuju sve oblasti koje imaju neposredan ili posredan uticaj na spoljnu trgovinu. Osim toga, moraju biti jasno identifikovani organi vlasti ili institucije unutar jedne zemlje koje će nadgledati ovaj pravni okvir i obezbeđivati usaglašenost sa pravilima i zahtevima STO. Takođe, moraju se identifikovati i staviti van snage sve mere i politike koje krše principe STO. 

Da bi bilo zaista prave koristi od trgovinske liberalizacije, mora se razumeti da ovaj niz pravila, ovi činioci liberalizacije trgovine, nisu samo pravila, već način razmišljanja koji mora da se prihvati i primeni od strane vlada u svim oblastima aktivnosti (privrednim, regulatornim, itd). Ako spoljna trgovina predstavlja jedinu oblast na koju se primenjuje ovaj niz principa — dakle, ako se ovaj način razmišljanja ne primenjuje i u drugim oblastima, trgovinska liberalizacija neće imati onaj efekat koji su zemlje članice STO očekivale kada su formirale i prihvatile globalna pravila trgovinske razmene. To je glavni razlog zbog koga trgovinska liberalizacija nekih zemalja koja je postignuta kroz proces pristupanja STO nije imala one rezultate koje je predviđala ekonomska logika. Jednostavno je — kada se pretpostavke ekonomskog modela ne poštuju, stvarni rezultati razlikovaće se od očekivanih. Dakle, uvažavanje ovih pretpostavki kao neophodnih komponenata trgovinske liberalizacije, od ključne je važnosti za svaki program uspešne trgovinske liberalizaciju i za njen očekivani doprinos održivom privrednom rastu. 
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Annex 1: 
PROCEDURA: ČETIRI FAZE U PROCESU PRISTUPANJA STO

Any state or customs territory having full autonomy in the conduct of its trade policies may join (“accede to”) the WTO, but WTO members must agree on the terms. Broadly speaking the application goes through four stages: 
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First, “tell us about yourself”. The government applying for membership has to describe all aspects of its trade and economic policies that have a bearing on WTO agreements. This is submitted to the WTO in a memorandum which is examined by the working party dealing with the country’s application. These working parties are open to all WTO members. 
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Second, “work out with us individually what you have to offer”. When the working party has made sufficient progress on principles and policies, parallel bilateral talks begin between the prospective new member and individual countries. They are bilateral because different countries have different trading interests. These talks cover tariff rates and specific market access commitments, and other policies in goods and services. The new member’s commitments are to apply equally to all WTO members under normal non-discrimination rules, even though they are negotiated bilaterally. In other words, the talks determine the benefits (in the form of export opportunities and guarantees) other WTO members can expect when the new member joins. (The talks can be highly complicated. It has been said that in some cases the negotiations are almost as large as an entire round of multilateral trade negotiations.)
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Third, “let’s draft membership terms”. Once the working party has completed its examination of the applicant’s trade regime, and the parallel bilateral market access negotiations are complete, the working party finalizes the terms of accession. These appear in a report, a draft membership treaty (“protocol of accession”) and lists (“schedules”) of the member-to-be’s commitments.
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Finally, “the decision”. The final package, consisting of the report, protocol and lists of commitments, is presented to the WTO General Council or the Ministerial Conference. If a two-thirds majority of WTO members vote in favour, the applicant is free to sign the protocol and to accede to the organization. In many cases, the country’s own parliament or legislature has to ratify the agreement before membership is complete.

Okvir 2: Visoke carine ne moraju biti na dobrobit zemlje 





Kada je početkom 80tih godina SAD uvela ograničenja na uvoz automobila iz Japana, cene ovih proizvoda su za 4 godine porasle za 41%, dvostruko više nego kod bilo kog drugog proizvoda široke potrošnje. I mada je cilj ovog ograničenja bio da se sačuvaju radna mesta, prodato je milion automobila manje, što je u velikoj meri povećalo, umesto da smaji nezaposlenost u SAD. 


Jedno istraživanje (OECD, 2000) pokazalo je da, kada bi SAD uvele carina na uvoz iz zemalja u razvoju u iznosu od 30%, to bi rezultiralo padom nadnica nekvalifikovanih radnika za 1% i padom nadnica kvalifikovanih radnika od oko 5%. Isto tako, da je Australija zadržala carine na nivou iz 1998. godine, danas bi potrošači svaki automobil plaćali u proseku za oko 3.000 australijskih dolara više. Poznato je, takođe, da su troškovi prerađivača aluminijuma iz EU bili veći za 472 miliona dolara plaćene carine.


 Izostanak ovakvih razmišljanja u Srbiji svakako je posledica života u zemlji koja još uvek ne poznaje kategoriju čvrstog budžetskog ograničenja. U uslovima kada država pokriva gubitak svakog iole značajnijeg proizvođača, potpuno je izlišno očekivati aktivno traženje sopstvenog novog radnog mesta, sniženje troškova i rast konkurentnosti. U takvoj situaciji, visoka carinska zaštita zaista štiti od konkurencije, a posao ne gubi niko, makar po cenu da radnici mesecima ne dobijaju platu. Ovakva situacija, nažalost, nije ekonomski održiva, te se konačno mora preći na dugo najavljivane politike privatizacije firmi u društvenoj svojini koje zapošljavaju oko 300.000 zaposlenih. i koje (uz velike subvenicije i kvazi fiskalni deficit) stvaraju oko 30% domaćeg proizvoda Srbije. Valja dodati da dva principa STO onemogućavaju da se održi postojeći privredni ambijent: carine treba smanjivati, a inostrane proizvode treba tretirati kao da su – domaći. 





Okvir 1: Ima li Srbija najmanju carinsku zaštitu u regionu?





Većina privrednika u Srbiji smatra da je liberalizacija srpske privrede iz 2001. godine bila preterana. Mišljenje o drugoj liberalizaciji (iz 2003), naravno, još je nepovoljnije, jer je zaštita spuštena «ispod granice koju može da podnese srpska privreda u zatečenom stanju» (Jefferson institute (2003)) . 





				Carinska zaštita u Srbiji





Neponderisana prosečna stopa �
Ponderisana prosečna stopa �
�
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2001�
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�
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9.48�
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9.71�
7.5�
6.1�
�
		Source: Federal Statistical Office, mimeo.


Prosečna carinska zaštita u okruženju, 2002
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8.1�
n.a�
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�
BIH �
6.8�
n.a�
0,5,10,15*�
�
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7.0 �
7.0�
100+ rates�
�
Srbija�
9.5 (7.5**) �
7.5 (6.1**)�
1,5,10,15,20,30�
�
Kosovo�
10.0�
10.0�
Uniformna stopa�
�
Crna Gora�
3.0 (6.1**)�
n.a�
1,3,5,10,15�
�
*posebne carine na 250 poljoprivrednih proizvoda (HS)


** od 2003. godine





Uprkos klišeu koji se u Srbiji smatra aksiomom, «liberalizacija» iz 2001. imala je za cilj samo da eliminiše necarinske barijere i zameni ih carinskim ekvivalentima. Uz to, disperzija carinskih stopa smanjena je na interval 1-30%. Analizom najvećih dobitnika i gubitnika od ove «liberalizacije» ustanovljeno je da je najviše profitirao sektor hrane, nameštaja, kafe, automobila i mineralnih goriva, dok su najveće smanjenje carina pretrpeli šećer, meso, keramika, cink, tekstil, aluminijum i proizvodi od drveta (Popović, Jovičić (2003)). Drugom liberalizacijom prosečna ponderisana carinska stopa pala je sa 7.5% na 6.1% (Zdravkovic, Milivojević (2004). 








Okvir 3 Postoje dva izuzetka od tretmana najpovlašćenije nacije





Oba izuzetka od MFN tretmana strogo su definisana pravilima same STO. Dozvoljeni su: 


sporazumi o spoljnoj trgovini, koji u stvari predstavljaju preferencijalne trgovinske aranžmane koji će važiti samo za zemlje potpisnice, poput zemalja Evropske unije, koje su između sebe ukinule carine, ali su ih primenjuju u razmeni sa ostatkom sveta. Sporazumom o slobodnoj trgovini (FTA) smatraju se samo oni ugovori o slobodnoj trgovini koji zadovoljavaju definiciju STO1). 


izuzeci koji važe za zemlje u razvoju pod okriljem Opšteg sistema preferencijala (GSP, Generalized System of Preferences). U osnovi to znači da će razvijene zemlje jednostrano smanjivati zaštitu prema manje razvijenim zemljama, da bi im se omogućila brža industrijalizacija. GSP se nekada smatra petim principom funkcionisanja Svetske trgovinske organizacije. 


Zemlje takodje mogu da podignu zaštitu prema određenim zemljama u slučajevima kada se utvrdi da je reč o nepoštovanju principa STO (damping, itd). Takođe, diskriminacija spoljnotrgovinskih partnera moguća je u ograničenom broju slučajeva i u oblasti usluga. 


1) Preferencijahna trgovina može biti omogućena i drugim zemljama iz zone slobodne trgovine, ako je trgovina između dve zemlje uređena nekim pravnim dokumentom, ako se slobodna trgovina primenjuje praktično na sve robe, a period za postepeno uklanjanje carinskih stopa definisan za period manji od 10. 











� Ekonomski fakultet i Centar za liberalno-demokratske studije, � HYPERLINK "http://danica.popovic.ekof.bg.ac.yu" ��http://danica.popovic.ekof.bg.ac.yu�


� Up. � HYPERLINK "http://wto.org" ��http://wto.org�, stanje na dan 7. aprila 2005.


� Neke članice STO smatraju da zemlje kandidati za članstvo u ovoj organizaciji treba da podležu odredbama “mirovanja” tokom perioda pristupanja, i to kako u slučaju da mere nisu u skladu sa pravilima STO ili da se radi o povećanju carinskih stopa tokom perioda pristupanja. 


� � Mattoo, Aaditya, Rathindran, Randeep and Sunramania, Arvnd, 2001, “Measuring Services Trade Liberalization and its Impact on Economic Growth: An Illustration”, World Bank Research Working Paper, No. 2655, Washington, D.C.: The World Bank





� Nacionalni tretman definisan je u sva tri spoazuma STO: (član 3 � HYPERLINK "http://www.wto.org/english/docs_e/legal_e/legal_e.htm" \l "GATT94" �GATT�-a, član Article 17 � HYPERLINK "http://www.wto.org/english/docs_e/legal_e/26-gats_01_e.htm" \l "articleXVII" �GATS�-a i član  3 of � HYPERLINK "http://www.wto.org/english/docs_e/legal_e/27-trips_03_e.htm" \l "art3" �TRIPS�), mada se mora da potoje male razlike u definiciji nacionalnog tretmana u ova tri dokumenta. 





� Preferencijahna trgovina može biti omogućena i drugim zemljama iz zone slobodne trgovine, ako je trgovina između dve zemlje uređena nekim pravnim dokumentom, ako se slobodna trgovina primenjuje praktično na sve robe, a period za postepeno uklanjanje carinskih stopa definisan za period manji od 10. 


� Nedavna javna negodovanja firme Henkel (Merima), koja se žalila ne «preterani uvoz inostranih deterdženata u Srbiju»  pokazuju da u talasu ekonomskog populizma, najefikasnije firme vide za sebe dodatne prihode koje mogu ostvariti bez dodatnog ulaganja i bez dodatnog rizika. 


� To uključuje sporazume o pravilima o poreklu robe, uvoznim dozvolama, poljoprivredi, sanitarnim i fitosanitarnim merama, tehničkim barijerama trgovini, zaštiti prava intektualne svojine, korišćenju kvantitativnih ograničenja za uvoz, sporazume o slobodnoj trgovini, državnom trgovanju, pravnim lekovima za damping, subvencionisanju i pravnim lekovima za to, javnim nabavkama, stranim investicijama i GATS.
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